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B2B Marktplatzmarketing

Weltweit neue Kunden und Markte finden
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Wieso B2B Marktplatze nutzen?

Mittlerweile weltweit Gber 1.200 (!) B2B Online-Marktplatze

Direkte Ansprache neuer Zielgruppen

Mehr Service und Angebote flir Bestandskunden

Aufbau von zusatzlicher Reichweite und Bekanntheit

Handelsvolumen steigt von Jahr zu Jahr

Erfolgreiche Positionierung in neuen Markten ohne grof3e Investitionen

Zielgerichtete Ansprache von Einkaufern und Entscheidern, welche friher auf Messen
und Veranstaltungen unterwegs gewesen sind

Digital First Ansatz — wer nicht dabei ist, verliert entscheidende Wettbewerbsvorteile
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Produkt & Marktplatz
Content Business
Management | Optimierung

Lead
Management

IT-
Integration

Marktplatz- Marktplatz-
Auswabhl Onboarding

Folie 3 www.poertner-consulting.de



@ PORTNER CONSULTING
=

riving your digital business

Wieso portner consulting?

* Uber 20 Jahre B2B eCommerce-Erfahrung

* Erfahrung aus mehr als 100 B2B Marktplatz-Anbindungen

* Betreiber eigener B2B Marktplatze und Branchenportale

* Internationales Netzwerk

* Beste Kontakte zu Anbietern und B2B Marktplatz-Betreibern

 Tiefe Erfahrungen in eBusiness-Standards, EDI und Digital Business
Enabling
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Vorgehen B2B Marktplatz-Beratung

Selektion in Frage Ableitung B2B

Analyse Ist- Analyse Markt & Marktplatz-

Strategie

kommender B2B
Marktplatze

Situation Produktportfolio

Umfang:

* 1 Tages-Workshop

e Recherche und Analyse
 Dokumentation der Ergebnisse

Paketpreis: 3.990 €

Preise verstehen sich zzgl. USt.
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Die Pakete
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1. B2B-Marktplatz-Onboarding

* Auswahl des betreffenden Pakets

* Abwicklung der Vertragsmodalitaten
* Klarung ggf. auftretender Riickfragen
* Account Einrichtung

* Hinterlegung Unternehmensprofil

* Hinterlegung Basis-Content

* Grafische Bearbeitung (Eyecatcher)

* Kommunikation und Projektmanagement

* Basis Profil-Optimierung

1.490 € je Marktplatz

Preise verstehen sich zzgl. USt.
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2. B2B-Marktplatz-Produktmanagement

* Analyse der Marktplatz-Strukturen

* Analyse des Marktplatz-Wettbewerbs

* Analyse der Kundenstruktur

* Erstellung eines Vorschlags fur das Produktportfolios

* Optimierung und Ausgestaltung von 100 Standard-Produkten
* Manuelle Verschlagwortung

* Daten-Upload und Testing

Mehr Produkte jederzeit moglich — fragen Sie uns!

1.990 € je Marktplatz

Preise verstehen sich zzgl. USt.
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3. B2B-Marktplatz-Optimierung

* Analyse des Traffics

* Permanente Verbesserung der Unternehmens- und Produktplatzierung
* Ableitung von MaRnahmen zur Erhéhung der Prasenz und Reichte

* Erstellung monatlicher Reports

* Individueller Ansprechpartner

* Mindestvertragslaufzeit 3 Monate

990 € / Monat je

Marktplatz

Preise verstehen sich zzgl. USt.
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Weitere Leistungen

 Ubersetzungsdienstleistungen
* Produktdatenoptimierung
* Produktfotografie

* Buchung und Umsetzung von B2B Marktplatz-Promotions und —
Kampagnen

* Anbindung von PIM- und Stammdatensystemen
* EDI-Anbindungen fur elektronische Bestellungen
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lhr Ansprechpartner

Andreas Portner, MSc BBA

Inhaber portner consulting

eCommerce Consultant

eMail ap@poertner-consulting.de
Mobil 0170 / 580 54 72

www.poertner-consulting.de
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Vielen Dank fur lhr Interesse - = | )
wir freuen uns auf eine y.
erfolgreiche Zusammenarbeit. J

f.r.*.;-" -
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